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RONSON Development notuje znaczacy wzrost wynikow
finansowych i wolumenu sprzedazy w 1-3Q 2020

= wzrost przychodéw ogétem o 80% r/r do 321,9 min PLN w 1-3Q 2020; marza
brutto ze sprzedazy projektéw mieszkaniowych 23,2% vs 17,6% w 1-3Q 2019

= zysk brutto 75,3 min PLN w 1-3Q 2020, wyzszy o 146% r/r

= wzrost zysku operacyjnego o 158% r/r do 51,8 min PLN, zysk netto przypisany
akcjonariuszom jednostki dominujacej w wysokosci 37,5 min PLN, wyzszy
0 184% r/r

= przekazanie 799 lokali (+128% r/r) i sprzedaz 661 lokali (+31% yl/y) pomimo
pandemii

= silna pozycja rynkowa i stabilna sytuacja finansowa (wskaznik dtugu netto do
kapitatu wraz z gotéwka na rachunkach escrow: 21,4%) umozliwiajaca udang
emisje obligacji — pozyskane rekordowe 100 min PLN w historii Spétki

RONSON Development, jeden z wiodgcych i liczgcych sie deweloperéow mieszkaniowych \
w Polsce, opublikowat raport finansowy za 3Q 2020 roku. Przychody Spétki ogétem wzrosty
w okresie 1-3Q 2020 r. 0 80% r/r do 321,9 min PLN, a przychody ze sprzedazy mieszkan
wzrosty 0 87% do 321,9 min PLN. Marza brutto ze sprzedazy projektow mieszkaniowych
wyniosta 23,2% wobec 17,6% rok wczesniej, a zysk brutto wzrdst o 146% r/r do 75,3 min PLN
w 1-3Q 2020. Wiekszos¢ przychoddw Spoétki w tym okresie pochodzita z projektu Citylink 111
(46%), Grunwald2 (23%) i Miasto Marina (14%); Citylink Ill z marzg brutto 38,5% odpowiadat
za 76% zysku brutto w 1-3Q 2020 roku.

Za nami bardzo satysfakcjonujgcy okres 9 miesiecy 2020 roku. Znaczgco zwiekszyliSmy
przychody i odnotowalismy solidng marze brutto - gtdwnie dzieki Citylink Il - co przetozyto sie
na ponad dwukrotnie wyzszy zysk netto niz zanotowany w cafym 2019 roku. Z ogromng
przyjemnoScig informujemy rowniez, ze 3Q 2020 roku byt jednym z najlepszych w historii
RONSONA pod wzgledem sprzedazy i przekazan do uzytkowania. Warto$¢ sprzedanych lokali
w 3Q 2020 byta rekordowa w historii Spotki, co jest swietng prognozg przysztych przychodoéw.
Na koniec wrzesnia mielismy 182 ukornczone lokale, ktére nie zostaty przekazane klientom,
z czego 82 byly sprzedane, a 100 byto dostepnych do sprzedazy. Spodziewamy sie,
zZe wiekszos¢ z tych lokali trafi do klientow w 4Q 2020. Dzieki naszej zdolnosci szybkiego
i kreatywnego dostosowywania sie do zmieniajgcej sie sytuacji rynkowej byliSmy w stanie
pozostawac¢ w kontakcie z naszymi klientami nie tylko w okresie lockdownu, ale takze
w okresach ich pracy w domu, a nawet wakacji. Warto rowniez wspomniec, ze wszystkie nasze
projekty realizowane sg zgodne z harmonogramem pomimo turbulentnego otoczenia
pandemicznego. Nasze wyniki sg doceniane przez inwestoréw, co zaowocowafo bardzo
udang emisjg obligacji i pozyskaniem rekordowej w historii Spotki kwoty 100 min PLN oraz



nadsubskrypcjg. Dzieki temu mozemy rozbudowywac bank ziemi, tak aby poszerzac¢ naszg
oferte i przygotowywac bardziej efektywne projekty do uruchomienia w kolejnych kwartatach.
Paosiadany na koniec wrze$nia bank ziemi umozliwiat nam budowe 3 850 lokali (okoto 238 500
m2 PUM) - uwaznie obserwujemy rynek w poszukiwaniu atrakcyjnych nowych dziatek — mowi
Boaz Haim, Prezes Zarzgdu RONSON Development.

W okresie 1-3Q 2020 RONSON Development przekazat nabywcom 799 lokali, co oznacza
wzrost 0 128% r/r. Sprzedaz w tym okresie wzrosta 0 31% r/r do 661 sztuk. Gtdwnym motorem
sprzedazy w tym okresie byty projekty Ursus Centralny (215 lokali) i Miasto Moje (119 lokali)
w Warszawie, Panoramika w Szczecinie (73 lokale) i Grunwald2 w Poznaniu (43 lokale).
W realizowanych i zakohczonych projektach na koniec wrzesnia 2020 roku do sprzedazy
dostepne byly 741 lokale, ktére moga wptyngé na wyniki Spoétki w latach 2020, 2021 i 2022.

Naszym gtébwnym celem w dzisiejszych czasach jest pozostawanie w kontakcie z naszymi
klientami i tworzenie bezpiecznego Srodowiska dla nich i naszych sprzedawcow podczas
procesu sprzedazy. Kreatywne podejscie do marketingu, wdrozone przez RONSON procedury
bezpieczenstwa oraz oferta dobrze dostosowana do sytuacji rynkowej zaowocowaty wysokg
sprzedazg w 3Q 2020. Na koniec wrzes$nia mieliSmy w budowie 1587 lokali o fgcznej
powierzchni prawie 91,7 tys. mkw., z czego 1255 w Warszawie, a 332 we Wroctawiu
i Szczecinie. We wrzesniu rozpoczelismy sprzedaz 170 lokali o tgcznej powierzchni 8,5 tys.
mkw. w projekcie Miasto Moje V oraz 97 lokali o tgcznej powierzchni 5,7 tys. mkw. w projekcie
Ursus Centralny Ib. W najblizszych miesigcach przygotowujemy rozpoczecie nowych
projektow, w tym mafych doméw w Falentach oraz inwestycji w otoczonej zielenig szybko
rozwijajgcej sie czeSci Mokotowa. Wierzymy, ze sprostajg one oczekiwaniom naszych klientow
w zmieniajgcym sie otoczeniu zwigzanym z pandemig — dodaje Andrzej Gutowski, Wiceprezes
i Dyrektor Sprzedazy RONSON Development.

Wejscie w burzliwe czasy pandemii z mocnym bilansem pozwolito nam trzymac sie naszych
priorytetow i realizowac projekty o atrakcyjnych marzach. Rownolegle jestesmy w stanie
rozpoczynac nowe projekty i rozbudowywac nasz bank ziemi. Pomogg w tym takze wptywy
z naszej ostatniej emisji obligacji. Po raz kolejny RONSON okazat sie wiarygodnym partnerem
dla inwestoréw. Spétka zamierzata pozyskac¢ do 55 min PLN, ale w efekcie duzego popytu
podczas road show zdecydowali$my sie na zwiekszenie emisji do 100 min PLN. Ostatecznie
popyt na nasze obligacje serii V siegngt ponad 150 min PLN. To dla nas wyrazne
potwierdzenie, ze inwestorzy doceniajg naszg dotychczasowg dziatalno$c, bardzo dobre
wyniki finansowe oraz plany dalszego rozwoju. Spétka przeznaczy nadwyzke wptywow
w wysokosci ponad 60 min PLN na refinansowanie istniejgcego zadtuzenia z tytutu obligacji —
komentuje Yaron Shama, Wiceprezes i CFO RONSON Development.

Na poczatku 4Q 2020 RONSON wyemitowat 100 000 obligacji serii V o warto$ci nominalne;j
i cenie emisyjnej 1 000 PLN za sztuke oraz o fgcznej wartosci nominalnej i cenie emisyjnej 100
000 000 PLN. W okresie 1-3Q 2020 Spotka dokonata sptaty obligacji serii M o tgcznej wartosci
nominalnej 10 min PLN oraz obligacji serii Q o tgcznej warto$ci nominalnej 15 min PLN i serii
P o tgcznej wartosci nominalnej 10 min PLN. W pazdzierniku 2020 roku Spoétka podpisata
ostateczng umowe przedterminowego wykupu wszystkich obligacji serii S o tgcznej wartosci
nominalnej 20 min PLN plus odsetki. Spétka odkupita obligacje po nizszej cenie tj. 990 PLN za
sztuke. Spdétka nabyta rowniez obligacje serii R o wartosci 2,14 min PLN (rozliczone
bezgotéwkowo - poprzez potragcenie - za wyjgtkiem naliczonych odsetek od obligacji serii R).
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O RONSON Development

RONSON Development jest doswiadczonym, dynamicznie rozwijajacym sie deweloperem
prowadzgcym inwestycje mieszkaniowe w najwiekszych polskich miastach, gtéwnie
w Warszawie, a takze w Poznaniu, Wroctawiu i Szczecinie.

Od poczatku swojej dziatalnosci w 2000 r. RONSON zdobyt zaufanie tysiecy klientéw, co daje
mu pozycje jednej z wiodgcych w Polsce firm deweloperskich. Od 2007 r. Spoétka jest notowana
na Gietdzie Papierow Wartosciowych w Warszawie.

RONSON tworzy przestrzenie, w ktorych dobrze i wygodnie sie mieszka. Obecnie, w ofercie
firmy znajdujg sie mieszkania dopasowane do potrzeb réznych grup klientéw —sg w niegj
zaréwno apartamenty jak i lokale z segmentu popularnego.

RONSON Development jest cztonkiem Polskiego Zwigzku Firm Deweloperskich. Dowodem
zaufania klientéw do firmy sg liczne nagrody i certyfikaty, w tym nagroda w kategorii ustugi
deweloperskie w konkursie Orty Polskiego Budownictwa 2014 oraz godto Deweloper Roku
2013 przyznane przez Centralne Biuro Certyfikacji Krajowej. Ronson jest rowniez laureatem
wielu prestizowych nagréd przyznawanych przez grono analitykéw i inwestorow gietdowych.
W 2013 r. firma zajeta | miejsce w rankingu Gietdowa Spoétka Roku w kategorii ,Relacje
inwestorskie” organizowanym przez dziennik Puls Biznesu. Z kolei w 2017 r. strona
internetowa Spotki zostata nagrodzona tytutem Ziota Strona Emitenta w konkursie
zorganizowanym przez Stowarzyszenie Emitentéw Gietdowych.

Zapraszamy do sledzenia RONSON Development na Twitterze: twitter.com/Ronson_SE
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