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Warszawa, 7 listopada 2018 r.

Dynamiczny wzrost wynikéw finansowych Ronson Development za trzy
kwartatly 2018 r.

e Przychody Ronson Development za dziewie¢ miesiecy 2018 r. siegnety 253,3 min
zt i byly 0 39% wyzsze niz w analogicznym okresie 2017 r. Uwzgledniajac wartos¢
lokali przekazanych klientom w ramach projektu joint venture City Linkl,
catkowite przychody wyniosty 277,4 min zt (wzrost o 45% r/r).

o Od poczatku stycznia do konca wrzednia Ronson przekazat klientom klucze
do tgcznie 707 lokali (0 44% wiecej niz przed rokiem), z czego 66 lokali zostato
przekazanych w projekcie City Link I, w ktérym Spotka ma 50-proc. udziat.

e Skonsolidowany zysk brutto ze sprzedazy za pierwsze trzy kwartaty br. wyniost
42,1 min zt, co oznacza wzrost o0 43% rok do roku.

o Srednia marza brutto na inwestycjach mieszkaniowych przekazanych klientom
w okresie pierwszych dziewieciu miesiecy tego roku (uwzgledniajgc City Link 1)
wyniosta 17,9% wobec 16,1% przed rokiem.

e Zysk netto przypadajacy akcjonariuszom Ronson Development za dziewigé
miesigcy 2018 r. wyniést 15,8 min zt wobec 0,1 min zt zysku netto w analogicznym
okresie 2017 r. oraz 9,5 min zt w calym ubiegtym roku.

W samym trzecim kwartale 2018 r. rozpoznane przez Ronson Development przychody ze
sprzedazy siegnety 83 min zt i byly ponaddwukrotnie wyzsze niz w tym samym okresie
ubiegtego roku, kiedy wyniosty 36 min zt. Zysk brutto ze sprzedazy w okresie lipiec-wrzesien
br. wyniost 14,5 min zt, co oznacza ponadtrzykrotny wzrost w porownaniu z trzecim kwartatem
2017 r., kiedy wyniést 4,7 min zt. Zysk netto przypadajgcy akcjonariuszom podmiotu
dominujgcego wynidst natomiast 5,5 min zt wobec 2,5 min zt straty netto przed rokiem.

— Najwiekszy udziat w wynikach minionego kwartatu miat pierwszy z oSmiu zaplanowanych
etapow osiedla Miasto Moje na Biafotece, gdzie przekazaliSmy klientom klucze do 123 lokali
o fgcznej wartosci 34,6 min zt i marzy brutto przekraczajgcej 24%. Znaczgcy wplyw na
zaraportowane wyniki miat ponadto projekt Nova Krdlikarnia na Mokotowie. W trzecim kwartale
przekazali§my tam co prawda ,tylko” 29 lokali, przy czym byty to gtbwnie apartamenty o duzych
metrazach i wysokiej cenie jednostkowej, wynoszgcej Srednio okoto 1 min zt — fgczna wartoSc
lokali przekazanych w tym projekcie wyniosta 29 min zt — wskazat Rami Geris, czionek
zarzadu i dyrektor finansowy Ronson Development.

Pod wzgledem biezacej sprzedazy, Spétka odnotowata poréwnywalne wyniki rok do roku,
biorgc pod uwage liczbe sprzedanych lokali, oraz wyzsze, biorac pod uwage ich warto$¢.
W samym trzecim kwartale Ronson Development zakontraktowat sprzedaz 203 lokali o tgcznej
wartosci 90,1 min zt (wobec 206 lokali o wartosci 74,7 min zt w trzecim kwartale 2017 r.),



a narastajgco w ciggu dziewieciu miesiecy tego roku znalazt nabywcéw na 639 lokali o tgcznej
wartosci 263,7 min zt (wobec 645 lokali o wartosci 242 min zt sprzedanych tgcznie
w pierwszych trzech kwartatach 2017 r.). Srednia warto$é lokali sprzedanych w okresie od
stycznia do wrzesnia tego roku wzrosta tym samym do 413 tys. zt z 375 tys. zt w analogicznym
okresie ubiegtego roku.

— Najlepiej sprzedajgcymi sie obecnie projektami sg nasze dwie warszawskie inwestycje: City
Link oraz Miasto Moje. Dobre wyniki sprzedazowe notujemy réwniez poza stolicg: duzym
zainteresowaniem cieszy sie nasz najnowszy projekt w Poznaniu — Grunwald? a takze
wroctawska Vitalia i szczeciniska Panoramika — powiedziat Andrzej Gutowski, cztonek
zarzadu, dyrektor sprzedazy i marketingu Ronson Development.

W ofercie sprzedazy Spdtki na koniec trzeciego kwartatu znajdowato sie fgcznie 678 lokali,
z czego 583 w ramach projektéw w budowie, a 95 w juz ukohczonych inwestycjach.

— Przymierzamy sie do tego, aby jeszcze przed kornicem tego roku rozpoczgé realizacje
czterech inwestycji obejmujgcych tgcznie 480 lokali. Trzy z nich to kontynuacje naszych
dotychczasowych projektow: Miasto Moje Il (gdzie juz wystartowalismy z przedsprzedazg)
oraz Nova Krolikarnia w Warszawie, a takze Panoramika VV w Szczecinie. W Warszawie,
zgodnie z zapowiedziami, planujemy ponadto rozpoczecie zupetnie nowego projektu — Ursus
Centralny, gdzie w pierwszym etapie planujemy wybudowac 151 lokali, a docelowo okoto 1600
lokali — zapowiedziat Andrzej Gutowski.

Biorgc pod uwage wyniki za trzy kwartaty i perspektywy na ostatni kwartat roku, jak zapowiada
sie dla Ronson Development caty biezgcy rok?

— Zwazywszy na trudne otoczenie, w jakim funkcjonujg dzis deweloperzy, nalezy doceni¢
tegoroczne wyniki osiggniete przez Spotke i jej niezwykle doswiadczony zespot. Dzigki niemu
Zrealizujemy nasz plan zaktadajgcy przekazanie klientom okoto 800 lokali w catym 2018 r. —
wskazat Nir Netzer, prezes Ronson Development. — Jeszcze lepiej pod tym wzgledem
zapowiada sie przyszty rok. W 2019 r. planujemy bowiem ukoriczenie projektéw obejmujgcych
tgcznie ponad 1100 lokali, z czego 745 byto juz sprzedanych przed koricem wrze$nia tego
roku — dodat Nir Netzer.

Kilka dni po zakonczeniu trzeciego kwartatu, 4 pazdziernika br., Ronson Development wyptacit
akcjonariuszom dywidende w wysokosci 0,06 zt na akcje (tagcznie ponad 9,8 min zt). Zgodnie
ze zaktualizowang politykg dywidendowg, w kolejnych latach Spétka planuje regularnie dzieli¢
sie zyskami z akcjonariuszami, przeznaczajgc na dywidende 50% skonsolidowanego zysku
netto lub 0,06 zt na akcje, w zaleznosci od tego, ktdra z tych kwot bedzie wyzsza.

Waznym wydarzeniem w ostatnim czasie byto ponadto sfinalizowanie procesu przeniesienia
siedziby Ronson Development z Holandii do Polski. Od 31 pazdziernika siedziba rejestrowa
Spotki miesci sie w Warszawie.



Wybrane skonsolidowane wyniki finansowe Ronson Development

1-3Q 1-3Q

min zt 3Q 2018 3Q 2017 Zmianar/r 2018 2017 Zmiana r/r
Przychody 83,0 36,0 +130% 253,3 182,2 +39%
ze sprzedazy

Zysk brutto 145 47 +211% 421 29,3 +43%
ze sprzedazy

Zysk /ﬂ(strata) 55 (2,5) - 15,8 0,1 +12371%
netto

1) zysk netto przypadajgcy akcjonariuszom podmiotu dominujgcego
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Ronson Development

Ronson Development jest doswiadczonym, dynamicznie rozwijajgcym sie deweloperem
prowadzacym inwestycje mieszkaniowe w najwiekszych polskich miastach, gtéwnie
w Warszawie, a takze w Poznaniu, Wroctawiu i Szczecinie.

Od poczatku swojej dziatalnosci w 2000 r. Ronson zdobyt zaufanie tysiecy klientéw, co daje
mu pozycje jednej z wiodgcych w Polsce firm deweloperskich. Od 2007 r. Spotka jest notowana
na Gietdzie Papierow Warto$ciowych w Warszawie.

Ronson tworzy przestrzenie, w ktérych dobrze i wygodnie sie mieszka. Obecnie, w ofercie
firmy znajdujg sie mieszkania dopasowane do potrzeb réznych grup klientow — sg w niej
zaréwno apartamenty jak i lokale z segmentu popularnego.

Ronson Development jest cztonkiem Polskiego Zwigzku Firm Deweloperskich. Dowodem
zaufania klientow do firmy sg liczne nagrody i certyfikaty, w tym nagroda w kategorii ustugi
deweloperskie w konkursie Orty Polskiego Budownictwa 2014 oraz godio Deweloper Roku
2013 przyznane przez Centralne Biuro Certyfikacji Krajowe;j.

Ronson jest rowniez laureatem wielu prestizowych nagréd przyznawanych przez grono
analitykow i inwestoréw gietdowych. W 2013 r. firma zajeta | miejsce w rankingu Gietdowa
Spdétka Roku w kategorii ,Relacje inwestorskie” organizowanym przez dziennik Puls Biznesu.
Z kolei w 2017 r. strona internetowa Spotki zostata nagrodzona tytutem Ztota Strona Emitenta
w konkursie zorganizowanym przez Stowarzyszenie Emitentow Gietdowych.
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Zapraszamy do sledzenia Ronson Development na Twitterze: twitter.com/Ronson_SE
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W celu uzyskania dodatkowych informacji prosimy o kontakt:

Krzysztof Woch Beata Krowicka
NBS Communications NBS Communications
516 173 691 511917 929

kwoch@nbs.com.pl bkrowicka@nbs.com.pl



