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Ronson Development prezentuje wyniki finansowe za | kwartat 2018 r.

e W pierwszym kwartale 2018 r. zaraportowane przez Ronson Development
przychody ze sprzedazy wyniosly 80,2 min zt, a uwzgledniajagc wartosé lokali
przekazanych klientom w projekcie joint venture City Link |, catkowite przychody
siegnety 103,4 min zi. Dla poréwnania, w pierwszym kwartale 2017 r. przychody
wyniosty 110,1 min zi.

o W ciggu pierwszych trzech miesiecy br. Ronson przekazat klientom 304 lokale
wobec 299 w analogicznym okresie ubiegtego roku.

o Sposrod lokali przekazanych klientom w pierwszym kwartale tego roku, 243
dotyczyto projektéw objetych peing konsolidacjg, natomiast 61 lokali
przekazano nabywcom w projekcie City Link I, w ktérym udziat Ronson
Development wynosi 50%.

e Rozpoznany przez Spétke w | kwartale 2018 r. zysk brutto ze sprzedazy wyniost
10,6 min zl, a catkowity wynik ekonomiczny (uwzgledniajac 100% zysku brutto
z projektu City Link I) wyniést 16,6 min zi, wobec 18,6 min zt zysku brutto ze
sprzedazy w | kwartale 2017 r.

o Srednia marza brutto na projektach mieszkaniowych przekazanych klientom
w pierwszym kwartale 2018 r. (uwzgledniajgc City Link |) wyniosta 17% i byta
na porownywalnym poziomie jak w analogicznym okresie 2017 r.
e Zysk netto przypadajacy akcjonariuszom jednostki dominujgcej za pierwszy

kwartat 2018 r. wyniést 3,9 min zt wobec 5,9 min zt w tym samym okresie
ubiegtego roku.

Komentarz dot. wynikéw finansowych

— W pierwszym kwartale tego roku nasi klienci otrzymali klucze tgcznie do 304 lokali, co jest
Jjednym z najlepszych kwartalnych wynikéw w historii Ronson Development. Najwiekszy udziat
w rozpoznanych w omawianym okresie wynikach finansowych miat projekt Espresso na Woli,
ukonczony w lutym, gdzie przekazaliSmy klienfom 59 lokali o tgcznej wartosci 23,5 min zt
i marzy brutto na poziomie 21,5%. Znaczgcy udziat w wypracowanym zysku brutto miat
rowniez projekt Moko na Mokotowie, gdzie przekazalismy klientom co prawda ,tylko” 10 lokali
o warto$ci 9,3 min zt, ale marza brutto w tym projekcie wynosi az 29,9%. Bardzo podobng, 30-
proc. marze osiggneliSmy takze w projekcie City Link I, w ramach ktérego w pierwszym
kwartale przekazalismy klientom 61 lokali o tgcznej wartoSci 23,2 min zt. Z uwagi na to, ze
udziat Ronson Development w tym projekcie wynosi 50%, w naszym rachunku wynikow
rozpoznajemy jedynie potowe wyniku operacyjnego z tego joint venture oraz wynagrodzenie
za zarzgdzanie projektem — wskazat Rami Geris, czlonek zarzadu i dyrektor finansowy
Ronson Development.

— Istotny udziat w liczbie lokali przekazanych klientom w | kwartale br. miaty rowniez nasze
nisko marzowe projekty, takie jak Mtody Grunwald w Poznaniu oraz Panoramika w Szczecinie,



ktére natomiast pozytywnie przetozyty sie na przeptywy pieniezne z dziatalno$ci operacyjnej.
W efekcie, Srednia marza brutto na projektach mieszkaniowych przekazanych klientom w tym
okresie (uwzgledniajgc City Link ) wyniosta 17% i byta na porownywalnym poziomie jak
w pierwszym kwartale 2017 r. — dodat Rami Geris.

Wyniki sprzedazy w | kwartale 2018 r.

W pierwszym kwartale br. Ronson Development zakontraktowat sprzedaz tgcznie 188 lokali,
w tym 174 o wartosci 63,5 min zt w ramach projektow objetych petng konsolidacjg, oraz 14
lokali o wartoéci 8,4 min zt w ramach City Link I i I, gdzie udziat Spotki wynosi 50%.

— Wyniki sprzedazy za pierwszy kwartat tego roku sg wyzsze od naszych zatozen na ten
kwartat, aczkolwiek zarazem troche nizsze niz w analogicznym okresie ubiegtego roku. Nie
uwzgledniajg one jeszcze wynikow sprzedazy w projekcie Nova Krolikarnia na Mokotowie,
ktéry w wyniku transakcji zawartej z Global City Holdings trafit do naszego portfela na poczgtku
kwietnia br. W pierwszym kwartale, petnigc role menedzera tego projektu, sprzedalismy 16
apartamentow w Novej Krolikarni — powiedziat Andrzej Gutowski, czlonek zarzadu oraz
dyrektor sprzedazy i marketingu Ronson Development.

Na koniec marca, bez uwzglednienia Novej Krolikarni, oferta sprzedazy Spétki obejmowata
tgcznie 788 lokali.

W kwietniu Ronson Development rozpoczat przedsprzedaz mieszkan w zupetnie nowej
lokalizacji — w projekcie Grunwald? przy ul. Swierzawskiej w Poznaniu, gdzie powstanie 268
lokali. — Ten wyczekiwany przez klientdw projekt cieszy sie bardzo duzym zainteresowaniem,
o czym Swiadczy fakt, ze w ramach przedsprzedazy blisko 30% ze 133 lokali oferowanych
w pierwszym etapie tego projektu zostafo juz zarezerwowanych — wskazat Andrzej Gutowski.

Plany na pozostatg czes¢ 2018 r.

Plany Ronson Development na 2018 rok, zaprezentowane przy okazji publikacji wynikow
finansowych za 2017 rok, obejmowaty osiggniecie sprzedazy na poziomie ponad 750 lokali
oraz przekazanie klientom okoto 800 lokali. Po pierwszym kwartale realizacja tych zamierzen
siegneta zatem odpowiednio 25% i 38%.

— Gdy prezentowalismy nasze plany na biezgcy rok, projekt Nova Krolikarnia, ta prestizowa
inwestycja zlokalizowana w sercu starego Mokotowa, byta w naszych zamysfach, ale jeszcze
nie w naszym portfelu. Jestesmy przekonani, ze teraz, gdy juz sfinalizowali§my zakup tego
projektu, pozytywnie przetozy sie on zarbwno na nasze wyniki sprzedazowe, jak i finansowe,
poczgwszy od drugiego kwartatu tego roku. 80% lokali oferowanych w pierwszym etapie
zostato juz sprzedanych przed koncem marca — wskazat Nir Netzer, prezes Ronson
Development.

Ponadto, na koniec pierwszego kwartatu br. w ukohczonych projektach Ronson Development
znajdowato sie tgcznie 275 lokali, ktére nie zostaty jeszcze przekazane klientom, z czego 148
o tgcznej wartosci 65,5 min zt byto juz sprzedanych. Wiekszos¢ z tych lokali zostanie
przekazana klientom w ciggu drugiego kwartatu.
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Ronson Development

Ronson Development jest doswiadczonym, dynamicznie rozwijajagcym sie deweloperem
prowadzgcym inwestycje mieszkaniowe w najwiekszych polskich miastach, gtéwnie
w Warszawie, a takze w Poznaniu, Wroctawiu i Szczecinie.



Od poczatku swojej dziatalnosci w 2000 r. Ronson zdobyt zaufanie tysiecy klientéw, co daje
mu pozycje jednej z wiodgcych w Polsce firm deweloperskich. Od 2007 r. Spotka jest notowana
na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie.

Ronson tworzy przestrzenie, w ktérych dobrze i wygodnie sie mieszka. Obecnie, w ofercie
firmy znajdujg sie mieszkania dopasowane do potrzeb réznych grup klientdw — sg w niej
zaréwno apartamenty jak i lokale z segmentu popularnego.

Ronson Development jest czionkiem Polskiego Zwigzku Firm Deweloperskich. Dowodem
zaufania klientow do firmy sg liczne nagrody i certyfikaty, w tym nagroda w kategorii ustugi
deweloperskie w konkursie Orty Polskiego Budownictwa 2014 oraz godto Deweloper Roku
2013 przyznane przez Centralne Biuro Certyfikacji Krajowe;j.

Ronson jest rowniez laureatem wielu prestizowych nagréod przyznawanych przez grono
analitykow i inwestoréw gietdowych. W 2013 r. firma zajeta | miejsce w rankingu Gietdowa
Spétka Roku w kategorii ,Relacje inwestorskie” organizowanym przez dziennik Puls Biznesu.
Z kolei w 2017 r. strona internetowa Spotki zostata nagrodzona tytutem Ztota Strona Emitenta
w konkursie zorganizowanym przez Stowarzyszenie Emitentow Gietdowych.

*k%

Zapraszamy do Sledzenia konta Spofki na Twitterze: twitter.com/Ronson_NV
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W celu uzyskania dodatkowych informacji prosimy o kontakt:

Krzysztof Woch Danuta Olczyk
NBS Communications NBS Communications
516 173 691 530 105410

kwoch@nbs.com.pl dolczyk@nbs.com.pl



