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Komunikat prasowy

Warszawa, 8 marca 2018 r.

Ronson prezentuje wyniki finansowe za 2017 rok

e W 2017 r. przychody Grupy Ronson z projektéw mieszkaniowych wyniosty ponad
230 min zt, a uwzgledniajgc wartos¢ lokali przekazanych klientom w projekcie joint
venture City Link |, taczne przychody przekroczyly 325 min zi. Dla poréwnania,
w 2016 r. taczne przychody Grupy z przekazanych lokali wyniosty blisko 310 min
zt (dodatkowo, w 2016 r. Ronson rozpoznal nadzwyczajny przychéd w wysokosci
ponad 175 min zt z tytutu sprzedazy projektu Nova Krélikarnia).

o W 2017 r. Ronson przekazat klientom rekordowg w historii Spofki liczbe 833
lokali, czyli o 7% wiecej niz rok wczesniej, kiedy wydat klucze do 781 lokali.

o 584 lokali zostato przekazanych w ubiegtym roku w inwestycjach objetych petng
konsolidacjg, natomiast 249 lokali w projekcie City Link I, w ktérym Ronson ma
50-proc. udziat.

e Zanotowany przez Grupe Ronson zysk brutto ze sprzedazy projektow
mieszkaniowych w 2017 r. przekroczyt 38 min zt (nie uwzgledniajac prawie 29 min
zt tacznego zysku brutto z projektu City Link I) wobec prawie 62 min zt w 2016 r.
(wytaczajac ponad 57 min zt zysku ze sprzedazy projektu Nova Krélikarnia).

o Zaraportowana marza brutto osiggnieta na projektach mieszkaniowych
przekazanych klientom w 2017 r. wyniosta 14% wobec 19% w 2016 r. Marza
brutto na projekcie joint venture City Link | wyniosta 30%.

o Poréwnujgc wyniki ekonomiczne, fgczna marza brutto w 2017 r. byta
porownywalna rok do roku i wyniosta okoto 19%.

e W 2018 r. Ronson planuje przekaza¢ nabywcom okoto 800 mieszkan oraz zawrzeé
nowe umowy sprzedazy obejmujace ponad 750 lokali.

Komentarz dot. wynikoéw finansowych za 2017 r.

— W minionym roku przekazalismy klientom rekordowa liczbe 833 lokali, z czego okofo 30% to
lokale przekazane w ramach projektu joint venture City Link I, w ktorym mamy 50% udziatow.
W sprawozdaniach finansowych nie rozpoznajemy przychodoéw z City Link I, lecz pofowe zysku
operacyjnego z joint venture. Wytgczajgc wptyw jednorazowej transakcji z 2016 r., jakg byta
sprzedaz projektu Nova Krélikamia, oraz ujmujgc caty ekonomiczny wynik z projektu City
Link I, marza brutto w 2017 wyniosta okoto 19%, czyli byta na poréwnywalnym poziomie rok
do roku oraz wyzsza niz zaraportowana marza brutto w wysoko$ci 14% — wyjasnit Rami Geris,
czlonek zarzadu i dyrektor finansowy Ronson Development.

— Sprzedajgc w grudniu 2016 r. Novg Kroblikarnie, zrealizowaliSmy bardzo znaczacy,
natychmiastowy zysk z tego projektu zamiast w ciggu kilku kolejnych lat. Transakcja ta
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powiekszyta przychody Grupy za 2016 r. o ponad 175 min zt, a zysk brutto ze sprzedazy o
ponad 57 min zt — przypomniat Rami Geris.

Wyniki sprzedazy w 2017 r.

W ubieglym roku Ronson sprzedat tgcznie 815 lokali, co jest wynikiem zblizonym do
osiggnietego w 2016 r. (821 sprzedanych lokali), a zarazem nieco wyzszym niz pierwotne
plany sprzedazowe Spotki na 2017 r. Lgczna warto$¢ zawartych w ubieglym roku umow
sprzedazy wyniosta 313 min zt wobec ponad 365 min zt rok wczeéniej.

— Srednia cena mieszkan sprzedanych przez nas w 2017 r. wyniosta 384 tys. zt, podczas gdy
w 2016 r. bytfo to 445 tys. zt. Nie wynika to oczywiscie ze spadku cen mieszkan w przeliczeniu
na metr kwadratowy, bo te kolejny rok z rzedu byty w trendzie wzrostowym. Dane te natomiast
dobrze pokazujg obecne tendencje rynkowe: klienci coraz czeSciej poszukujg mieszkan
0 mniejszych metrazach, a duzg czesc¢ takich zakupdw stanowig lokale nabywane w celach
inwestycyjnych, przeznaczone na wynajem, czego doskonatym przyktadem jest nasza
bestsellerowa inwestycja City Link na Woli. Poréwnujgc ponadto ceny mieszkan sprzedanych
przez nas w dwoch ostatnich latach, nalezy zwrdcic uwage, Ze istotny udziat w wynikach
sprzedazy w 2016 r. mialy lokale o duzej warto$ci jednostkowej w takich prestizowych
projektach, jak Tamka w Srédmiesciu czy Nova Krélikarnia na Mokotowie. Tymczasem w 2017
r. znaczgcy udziat w wynikach sprzedazy miat projekt Miasto Moje na Biatotece oraz inwestycje
realizowane poza Warszawg: szczecinska Panoramika oraz wroctawska Vitalia — wskazat
Andrzej Gutowski, cztonek zarzadu i dyrektor ds. sprzedazy i marketingu.

Plany Ronson Development na 2018 r.

Na koniec 2017 r. w ofercie sprzedazy Ronson Development znajdowato sie tgcznie 976 lokali,
z czego 173 to lokale w juz ukonczonych projektach.

— Zaktadamy, ze w 2018 r. nasza sprzedaz przekroczy 750 lokali, czyli bedzie na zblizonym
poziomie co w 2017 r. W tym roku planujemy uruchomienie szes$ciu nowych inwestycji, z czego
trzy bedg stanowi¢ kontynuacje juz realizowanych projektow, a trzy dotyczg zupetnie nowych
lokalizacji. Jedng z nich bedzie pierwszy etap inwestycji w warszawskim Ursusie, gdzie
obecnie finalizujemy zakup duzej dziatki, najlepszej w tej okolicy, potozonej w bezposrednim
sgsiedztwie projektowanych terenéw zielonych oraz $wietnie skomunikowanej z centrum.
Docelowo na tej dziatce bedziemy mogli wybudowac¢ okoto 1600 mieszkari — wskazat Nir
Netzer, prezes Ronson Development.

Na koniec grudnia ubiegtego roku w ukohczonych projektach Ronson Development
znajdowaly sie 433 lokale, ktére nie zostaly jeszcze przekazane klientom, z czego 260 byto
juz sprzedanych. tLgczna wartos¢ zawartych umow przedsprzedazy wynosita ponad 86 min zt,
a wiekszosc¢ z tych lokali zostanie przekazanych klientom w | kwartale br.

— Zakfadamy, ze w tym roku ukoriczymy ponadto cztery projekty liczgce tgcznie 688 lokali
i w ciggu catego 2017 r. przekazemy klientom w sumie okofo 800 lokali. Bedziemy ponadto
poszukiwac kolejnych gruntéw pod przyszte inwestycje, gtdwnie w Warszawie — zapowiedziat
Nir Netzer.
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Ronson Development

Ronson Development jest doswiadczonym, dynamicznie rozwijajagcym sie deweloperem
prowadzgcym inwestycje mieszkaniowe w najwiekszych polskich miastach, gtéwnie
w Warszawie, a takze w Poznaniu, Wroctawiu i Szczecinie.

Od poczatku swojej dziatalnosci w 2000 r. Ronson zdobyt zaufanie tysiecy klientéw, co daje
mu pozycje jednej z wiodgcych w Polsce firm deweloperskich. Od 2007 r. Spotka jest notowana
na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie.

Ronson tworzy przestrzenie, w ktérych dobrze i wygodnie sie mieszka. Obecnie, w ofercie
firmy znajdujg sie mieszkania dopasowane do potrzeb réznych grup klientdw — sg w niej
zaréwno apartamenty jak i lokale z segmentu popularnego.

Ronson Development jest czionkiem Polskiego Zwigzku Firm Deweloperskich. Dowodem
zaufania klientow do firmy sg liczne nagrody i certyfikaty, w tym nagroda w kategorii ustugi
deweloperskie w konkursie Orty Polskiego Budownictwa 2014 oraz godto Deweloper Roku
2013 przyznane przez Centralne Biuro Certyfikacji Krajowe;j.

Ronson jest rowniez laureatem wielu prestizowych nagréd przyznawanych przez grono
analitykow i inwestoréw gietdowych. W 2013 r. firma zajeta | miejsce w rankingu Gietdowa
Spétka Roku w kategorii ,Relacje inwestorskie” organizowanym przez dziennik Puls Biznesu.
Z kolei w 2017 r. strona internetowa Spotki zostata nagrodzona tytutem Ztota Strona Emitenta
w konkursie zorganizowanym przez Stowarzyszenie Emitentow Gietdowych.
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Zapraszamy do Sledzenia konta Spofki na Twitterze: twitter.com/Ronson_NV
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W celu uzyskania dodatkowych informacji prosimy o kontakt:

Krzysztof Woch Beata Krowicka
NBS Communications NBS Communications
516 173 691 511917 929

kwoch@nbs.com.pl bkrowicka@nbs.com.pl




